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0 PROJETO

O setor de saude é um dos mais importantes da economia brasileira,
representando cerca de 9% do PIB e gerando mais de 5 milhGes de empregos
(Fonte IBGE). No Estado do Rio de Janeiro, ha muitos hospitais, laboratorios
operadoras que precisam de fornecedores cada vez mais preparados.

Diante desse cenario, o projeto tem como objetivo capacitar micro e pequenas
empresas da cadeia produtiva da saude, ajudando-as a se tornarem mais
competitivas, atender as exigéncias do setor, acessar novos mercados,
fortalecer a compra local e gerar impacto econdmico.

- hhdt' o ’ E "4




PORQUE PARTICI

Este projeto foi criado para micro e pequenas empr
atender aos requisitos do setor de saude e se torna
grandes compradores.

Ao participar, sua empresa tera apoio para organizar a gest
posicionamento comercial e se tornar mais competitiva e p
o mercado.

- Durante a jornada, as empresas contardo com consultorias
> S - especializadas, cursos, oficinas praticas, palestras, rodadas d
Conexdes Empresariais - eacompanhamento técnico, com uma visdo completa do negocio.

O projeto prepara sua empresa para:

« Atender aos requisitos exigidos pelo setor de saude

« Ampliar o acesso a novos mercados

« Fornecer para grandes empresas e instituicdes do setor,




Possuir cadastro valido
01 no Cadastro Nacional de
Pessoa Juridica -CNP]J; 04 Estar legalmente

constituida com sede

filial no Estado do
Estar enquadrada ou c£st
PARA ()2 como Microempresa ou Rio de Janeiro;

Empresa de Pequeno
Porte;

PA RTI cl PAR 0 Ter realizado ativida
econdmica com

03 Possuir faturamento faturamento Nos
anual maximo de R$ Gltimos 12 mese

4.800.000,00 (quatro
milhoes e oitocentos
mil reais)




Publico
Conexdes Empresariais

DAS VAGAS E INVESTIMEN

>Valor: 12 X R$50,00 ou R$

[ 1\ | (avista)
“\ \ e 2 F »90% subsidiado pelo Sebrae/R]

> >25 vagas (MEs e EPPs)

»Aproximadamente 6

CapacitacOes individuais e Atividad
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Conexdes Empresariais

PROCESSO DE
INSCRIGAQ

30/04

Previsao de Inicio do Projeto

09/03 a 22/04

Neste periodo os interessados
devem fazer sua inscricao no
site do Sebrae.

Até o dia 22/04

Pagamento da inscrigcao no
valor de *R$ 600,00 ou 12 X
de R$ 50,00, no cartao, sem
juros.

*Contrapartida da empresa
para participacao no projeto

28/04

Divulgacao do Resultado Final
da Selecao e Classificagao
Selecao e classificacao final de
empresas para participacao do
projeto (apds revisao de periodo
de recurso indicado no edital)
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TEMPO DE DURAGAO - 8 MESES
DE: ABR/2026 - ATE: DEZ/2026

a be rtura Momento de inicio da imersio com
apresentacao da Palestra
“Perspectivas e Tendéncias do Setor

Saude”.

fermino Encerramento do projeto sera
realizado um encontro presencial

e apresentacao dos resultados
alcancados, com apresentacao

das empresas participantes
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Conexdes Empresariais

CAPACITAGAO
EMPRESARIAL

> A realizacao das atividades ocorre
online para realizacao da maior pa
de capacitacao.

> Serao mais de 68 horas de capacitac
palestras, oficinas, consultorias indi
outras atividades extras, Como sessao
de negocios para realizacao de networ
negocios).

» O projeto contara com 25 vagas e a partici
estara condicionada a selecao das empre
ao pagamento da inscricao.

> As vagas sao limitadas e as empresas
selecionadas que nao realizarem o paga
dentro do prazo, estarao automaticam
desclassificadas.
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Conexdes Empresariais

CAPACITAGOES PREVISTAS

> DIAGNOSTICO EMPRESARIAL
Consultoria - Diagnostico Empresarial Inicial e Final

> INTRODUCAO A ESTRATEGIA COMERCIAL
Palestra - B2B de Alta Performance em Vendas
Palestra - Entendendo Custos, Despesas e Preco de Venda

> ESTRATEGIA COMERCIAL E POSICIONAMENTO
Curso - Alcance melhores resultados por meio de uma estratégia de vendas
Oficina - Pitch de Vendas

Consultoria - Pitch de Vendas

Oficina - Estratégia Empresarial ESG (Social, Ambiental e Governanca)

> DIGITALIZACAO
Oficina - Implantando um canal digital de vendas (ChatGPT e IA para aumentar as vendas
Curso - Transformacao Digital (Fase 1)

Oficina - Funil de Vendas para Negocios

> GESTAO FINANCEIRA E PRECIFICACAO
Oficina - Como definir preco de venda para melhorar a comercializacao
Consultoria - Gestao Financeira

» GESTAO INTERNA E MELHORIA CONTINUA
Consultoria - Gestao de Documentos
Consultoria - Transformacao Digital (Fase 2)
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AMPLIAGAO DE MERCADOS

» Rodada de Negocios com grandes compradores

» Missao Empresarial a Feira do segmento (a confirmar)
*opcional e com custo adicional para participacao

ENCERRAMENTO E VALORIZAGAO DOS RESULTADC

> Apresentacao dos resultados obtidos no desenvolvimento das
empresas participantes do projeto, em evento de encerramen
presencial.
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