
COMO VENDER PARA            
GRANDES EMPRESAS
E GOVERNO?



Capacitar pequenos negócios (ME ou EPP) para que 
vendam (produtos e/ou serviços) para

Grandes Empresas e Governo



Ser capacitado em temas relevantes de gestão 
empresarial, gestão legal e pitch de vendas

Consultorias individuais

Ter acesso aos requisitos de compras de grandes 
empresas públicas e privadas

Ser conectado com pequenas, médias e grandes 
empresas por meio de sessões e rodadas de 

negócios

Subsidiado em 95% pelo Sebrae Rio



Interno
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Interno

para empresas(ME ou EPP)
sediadas no Estado do Rio
de Janeiro

à vista ou em até 10 vezes
sem juros

de capacitação

100 
VAGAS

R$ 600

210
HORAS



Interno

REQUISITOS PARA 
PARTICIPAÇÃO

Possuir cadastro válido no Cadastro Nacional de 
Pessoa Jurídica –CNPJ

Estar enquadrada como Microempresa ou Empresa 
de Pequeno de Porte, há pelo menos 1ano

OBSERVAÇÃO:

1. As empresas com mais de 70% de participação nas atividades 
receberão CERTIFICADO DE CONCLUSÃO no Evento de Encerramento

2. As 10 empresas que se destacarem por seus resultados serão 
homenageadas e receberão TROFÉU no Evento de Encerramento

01

02

03 Estar legalmente constituída com sede ou filial no 
Estado do Rio de Janeiro



De 21/01 a 23/02

ATENÇÃO: A confirmação da inscrição está 
condicionada ao pagamento.

Os selecionados deverão enviar o comprovante 
de pagamento até 23/02 para o e-mail: 

tferreira@rj.sebrae.com.br

INSCRIÇÕES E 
PAGAMENTO

mailto:tferreira@rj.sebrae.com.br
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